
Matthias Bott

PERSONALIEN Name:			   Matthias Bott

Geburtsdatum:		 11 März 1969

Nationalität:		  Deutsch

Adresse:		  Hauptstr. 34/1, 75323 Bad Wildbad

Telefon:		  Mobil: 0174 / 211 10 77     |     Home: 07081 / 955 13 92

Email:			   info@matthias-bott.de

Seit Abschluß meiner Ausblildung im Jahr 1992, lagen meine Schwerpunkte im Vertrieb 
bzw. Vertriebsaußendienst. 
Während der Aißendiensttätigkeit bei der Fa. Henkel-Ecolab legte ich den Grundstein für 
mein eigenes Unternehmen, in Form von Weiterbildungen und einer Strategie.

PROFIL

BERUFS- 
ERFAHRUNG

Selbständiger Unternehmer
Bottec E-Learning Systems

Aug 2014 - dato

Informationen: www.bottec.de 

Kernaufgaben: Strategie, Vertrieb und Webentwicklung

Regional Key Account Manager
Ecolab Institutional-Division, Bereich Professional-Care

Dez 2008 - Jul 2014

Durch die Beförderung wurde meine Verantwortung in den Bereich Umsatz, Betreuung und
Akquisition auf die Einkaufszentralen der Ketten meiner Zielgruppe erweitert.

Der Tätigkeitsbereich umfasste die Region Baden-Württemberg und im Bedarfsfall angren-
zende Gebiete.



Fachberater
Ecolab Health-Care Division, Bereich Professional-Care

Fachberater
Ecolab Institutional-Division, Bereich Food-Service & Hospitality

Verkäufer
Eisen-Jourdan GmbH, Pforzheim

Angestellter
Bott Schmuckwaren GmbH, Bad Wildbad

Außendienstmitarbeiter
Mitschele Uhren GmbH, Pforzheim

Mrz 2005 - Nov 2008

Sep 1997 - Feb 2005

Sep 1993 - Aug 1997

Jun 1991 - Sep 1992

Okt 1992 - Aug 1993

● Akquisition und Betreuung der Zielgruppe Alten- und Pflegeheime, sowie Sonderkranken-
häuser 

● Verkauf und Beratung über alle Bereiche der Ecolab Produktpalette: Food-Service,
Health-Care, Textile-Care und Building-Care

● Organisation und Durchführung von Kundenschulungen, Kundenveranstaltungen und 
regionalen Messen

● Einsatz als Feldtrainer / Ausbilder
● Betreuung und Akquise regionaler Ketten
● Sonderaufgaben und Akquisitionen in anderen Reisebezirken
● regelmäßige Urlaubsvertretung für den Gebietsverkaufsleiter

● Verkauf und Betreuung im Innen- und Außendienst
● allgemeine Büro- und administrative Tätigkeiten
● Verkauf und Neukundenakquisition im Außendienst
● Gestaltung der Verkaufsräume für die interne Ausstellung

● allgemeiner Schriftverkehr
● Verkauf im Innendienst / telefonische Kundenbetreuung
● Verkauf im Außendienst
● Einführung und Betreuung der EDV

● Verkauf von Armbanduhren im Private-Label Bereich an Großhändler, Versandhäuser,
Juwelierketten in Deutschland und Benelux



Branchenkenntnisse				          

Fachgroßhandelsstruktur, Vertrieb von Hygiene- und Desinfektionsprodukten, 
Konditionssysteme

Kommunikationsfähigkeit			         

Verhandlung, Präsentation

Englisch				          

Wort und Schrift

PC Betriebssysteme				          

Windows-XP+Vista, Ubuntu-Linux

Microsoft Office					           

Word, Excel, Power Point, Outlook 

eLearning Entwicklung				          

Methoden, Konzeption, Didaktik, LMS-Plattformen, Tools 

Webentwicklung und Programmierung				          

(X)HTML, CSS, JavaScript, PHP, Python 

Fernstudium zum geprüften Web-Master seit Mrz 2008

Abschluss Dez 2012 bei der SGD, Darmstadt  www.sgd.de

Ausbildung zum zertifizierten Hygienebeauftragten

Lehre zum Industriekaufmann

Lehre zum Informationselektroniker

Einjährige Berufsfachschule Elektrotechnik

Realschule Bad Wildbad / Calmbach

Feb 2008 - Nov 2008

1988 - 1991

1987 - 1988

1986 - 1987

1979 - 1986

Entsprechend den Richtlinien der deutschen Gesellschaft für Krankenhaushygiene / DGKH

Prontor Werk, Bad Wildbad; Abschluss: Gesellenbrief

Stratec-Elektronik, Birkenfeld; Abbruch wegen Farbsehschwäche

Heinrich-Wieland-Schule, Pforzheim

Mittlere Reife

SKILLS

AUSBILDUNG


